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Szanowni Panstwo,

Szczecineckie Centrum Wspierania Biznesu Urzad Miasta Szczecinek oraz
Polska Fundacja Przedsiebiorczosci (PFP) - jako instytucja wspierajgca
rozwdj mikro, matych i srednich przedsiebiorstw (MSP), maja przyjemnos¢ zaprosic
Pahnstwa na kolejne bezptatne szkolenie pt. ,,Negocjacje w biznesie”.

Szkolenie kierowane jest do przedsiebiorcow, sprzedawcéw i wszystkich tych,
ktérzy wykorzystujg negocjacje na co dzieh do osiggania celéw biznesowych i
zawodowych.

Negocjacje to nieodzowny element kazdego prowadzonego biznesu i w wielu
przypadkach klucz do osiggniecia sukcesu. Umiejetnosci negocjacyjne sg
niezbedne zaréwno wtascicielom firm, jak i kierownikom sprzedazy czy
przedstawicielom handlowym, ktdrzy czesto stajg przed koniecznoscig odbycia
waznych rozméw z kontrahentami czy klientami. Obecnie do negocjacji podchodzi
sie jak do bitwy - uktada sie strategie prowadzenia rozmowy, argumenty oraz
przygotowuje sie na nieprzewidziane sytuacje.

Celem szkolenia jest poszerzenie wiedzy i nabycie umiejetnosci w zakresie
przygotowania i prowadzenia skutecznych negocjacji w biznesie.

Podczas szkolenia uczestnicy usystematyzujg wiedze na temat istoty i rodzajow
negocjacji, gtbwnych etapdw negocjacyjnych, nauczg sie okresla¢ wtasne cele
negocjacyjne, przygotowywac strategie negocjacyjng, stosowac skuteczne taktyki
i unikac putapek przy stole negocjacyjnym.Dzieki zajeciom uczestnicy nabeda
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wiekszej pewnosci siebie w kontakcie z partnerami negocjacyjnymi, i dowiedzg sie
m.in. jak budowac autorytet negocjatora, zanizac nierealne oczekiwania
rozmowcy i osiggac zatozone cele. Podczas szkolenia bedg wykorzystywane
nastepujgce metody pracy: ¢wiczenia, gry, symulacje, wyktad oraz prezentacja.

Szkolenie poprowadzi pani Monika Jankowska-Janicka, doradca biznesu,
praktykujgcy i dosSwiadczony sprzedawca, trener wspoétpracujacy z Polska
Fundacjg Przedsiebiorczosci.

Szkolenie odbedzie sie dnia w Szczecinku dnia 16 czerwca 2015 r. w godzinach
9.00 - 16.00, miejsce szkolenia: Urzad Miasta Szczecinek, pl. Wolnosci 13,
sala szkoleniowa nr 218, Il pietro (w nowej czesci Urzedu Miasta - budynek B).

Udziat w szkoleniu jest bezptatny. Liczba miejsc jest ograniczona (20 oséb)

W celu rezerwacji miejsca dla Pahstwa Firmy, uprzejmie prosimy o wystanie
zgtoszenia na adres e-mail: e.omelanczuk@um.szczecinek.pl 2]

W przypadku pytan, prosimy o kontakt z panig Elzbietg Omelahczuk, tel. (94)
371 40 83.

Serdecznie zapraszamy !

Zatacznik:
potwierdzenie_uczestnictwa_-_zgloszenie.doci: 1.1MB
program_szkolenia.pdfis; 187.35KB

© 2015 Urzad Miejski w Barwicach

78-460 Barwice, ul. Zwyciezcow 22, tel. (94) 37 363 09, (94) 37 363 43, fax. (94)
37 363 49

Polityka plikow cookies



mailto:e.omelanczuk@um.szczecinek.pl
https://www.archiwum2.barwice.pl/sites/default/files/attachment/potwierdzenie_uczestnictwa_-_zgloszenie_11.doc
https://www.archiwum2.barwice.pl/sites/default/files/attachment/program_szkolenia_4.pdf
https://www.archiwum2.barwice.pl/page/polityka-plików-cookies

Adres zrédtowy: https://www.archiwum?2.barwice.pl/news/negocjacje-w-biznesie-szkolenie

Links:

[1] https://www.archiwum?2.barwice.pl/sites/default/files/field/image/www-experto24-pl-
77231-dobrze-przeprowadzone-negocjacje-wymagaja-wczeshiejszego-poznania-sprawy-od-
strony-merytorycznej-jak-i-samego-procesu-negocjacji.jpeg

[2] mailto:e.omelanczuk@um.szczecinek.pl

[3]
https://www.archiwum2.barwice.pl/sites/default/files/attachment/potwierdzenie_uczestnictwa_-
_zgloszenie_11.doc

[4] https://www.archiwum2.barwice.pl/sites/default/files/attachment/program_szkolenia_4.pdf


https://www.archiwum2.barwice.pl/news/negocjacje-w-biznesie-szkolenie

